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	Situation 2 – Entraînement Excel
Analyse de la rentabilité commerciale et automatisation des contrôles

	Durée : 30’
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	Contexte
	Votre entreprise réalise des prestations auprès de clients professionnels. La direction souhaite mieux piloter la rentabilité commerciale, vérifier la cohérence des remises accordées, et disposer d’un outil semi-automatisé de contrôle permettant d’identifier rapidement les anomalies.

	Objectifs
	· Automatiser des calculs conditionnels complexes ;
· Mettre en place des contrôles de cohérence ;
· Sécuriser un fichier Excel professionnel ;
· Produire une restitution exploitable sans tableau de bord graphique.

	Compétences PIX
	· Créer des contenus ;
· Résoudre des problèmes techniques ; 
· Protéger des données et du contenu.


Travail à faire
	Activités
	Consignes

	1. Calcul automatisé de la marge commerciale
	Calculer automatiquement : le montant de la remise, le chiffre d’affaires net, la marge brute, le taux de marge. 
Les formules doivent être recopiables sans modification.

	2. Contrôle de cohérence des remises
	Mettre en place une règle automatique permettant d’identifier les remises supérieures à 15 %, de signaler visuellement toute remise incohérente.
Utiliser une mise en forme conditionnelle explicite (couleur + texte).

	3. Analyse commerciale sans graphique
	À l’aide de fonctions Excel : calculer le CA total, la marge moyenne, la remise moyenne, identifier le client le plus rentable, identifier la prestation la moins rentable.
Les résultats doivent être présentés dans une zone de synthèse lisible.

	4. Sécurisation du fichier
	Protéger les cellules contenant des formules, la feuille de calcul contre toute modification involontaire. 
Laisser accessibles uniquement les cellules de saisie.


Livrables attendus
· Un fichier Excel automatisé et sécurisé ;
· Des calculs fiables et reproductibles ;
· Une zone de synthèse claire, sans graphique ;
· Un fichier prêt à être transmis à la direction.
Critères d’évaluation
· Exactitude et robustesse des formules ;
· Qualité de l’automatisation ;
· Lisibilité professionnelle du fichier ;
· Pertinence des contrôles mis en place ;
· Respect des bonnes pratiques Excel (verrouillage, clarté, cohérence).
Fichier CSV 
Client,Type de prestation,Coût de revient,Prix de vente,Remise %,Commercial
Alpha Conseil,Audit,850,1200,10,Martin
BatiPro,Maintenance,2100,3000,5,Dupont
ComData,Formation,400,900,20,Martin
Delta Services,Conseil,1300,2000,15,Leroy
EcoTech,Maintenance,600,950,8,Dupont
France Logistique,Audit,2600,4200,12,Martin
GreenOffice,Formation,500,1100,18,Leroy
Hexa Print,Maintenance,300,700,5,Dupont
Isatis Solutions,Conseil,1800,2600,10,Martin
Jura Conseil,Audit,900,1500,25,Leroy
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